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Der Status Quo: 
Xing ist das größte Networkingportal im Internet in Deutschland mit aktuell über 
2.000.000 Nutzern. Hier finden sich Geschäftsführer, Marketingleiter – aber eben 
auch Ansprechpartner von Firmen direkt vor Ort. Obwohl über dieses Portal eine 
direkte Ansprache von potentiellen Kunden problemlos möglich ist, nutzen 
schätzungsweise nicht einmal 1 % der Xing-User dieses Portal vernünftig. 
 
Warum nutzen Sie Xing nicht als Akquisestrategie? 
Egal zu welcher Tageszeit – mit nur 10 Minuten Zeitaufwand am Tag können Sie bis 
zu 20 potentielle Kunden auf sich aufmerksam machen. 
 
Die Vorteile von Xing: 

- Für nur 5,95 Euro im Monat können Sie ohne großen Aufwand wertvolle 
Geschäftskontakte knüpfen 

- Dank der ausführlichen Personenprofile finden Sie fast immer einen Ansatz 
zur themenorientierten Kontaktaufnahme 

- Mit der richtigen Xing-Strategie vergrößern Sie Ihren potentiellen 
Kundenstamm kontinuierlich von Monat zu Monat 

- Neben Kunden finden Sie ggf. auch Geldgeber, Kooperationspartner, günstige 
Lieferanten oder neue Mitarbeiter 

 
Warum und wann lohnt sich eine Xing-Akquise-Strategie? 
Xing verfügt über riesige Möglichkeiten, die meistens nur Insider kennen. Eine Xing-
Akquise-Strategie (kostet bei uns 249,00 Euro zzgl. MwSt.) bietet Ihnen einen 
Leitfaden in Form eines individualisierten Handbuchs, wie Sie Schritt für Schritt 
erfolgreich neue Kunden und Kontakte über Xing gewinnen. Und gerade im 
Dienstleistungsbereich oder bei höherwertigen Leistungen rechnet sich dieses schon 
beim ersten daraus resultierenden Auftrag. 


